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Reflectieblad – Evolve
Kleine evaluaties zorgen voor grote groei.

Je klantreis hoeft niet perfect te zijn. Door regelmatig stil te staan bij
wat je doet, ontdek je wat werkt, wat je wilt verbeteren en waar je
meer energie van krijgt.
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Welke marketingactie kijk je terug?                               Datum

1. Wat wil ik herhalen?
Welke onderdelen werkten goed?
Waar kreeg ik een positieve reactie op?
Wat wil ik de volgende keer weer doen?

2. Wat wil ik verbeteren?
Wat voelde nog niet helemaal lekker?
Waar verloor ik mensen?
Wat zou ik de volgende keer anders doen?
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4. Wat leverde juist energie op?
Waar kreeg ik plezier van?
Wat voelde natuurlijk?
Waar wil ik meer van doen?

5. Mijn belangrijkste inzicht
Als ik één ding meeneem naar de volgende keer, dan is het...

3. Wat kostte mij veel energie?
Welke onderdelen voelden zwaar?
Wat zou makkelijker kunnen?
Kan ik dit anders organiseren?
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Acties voor de volgende keer. Dingen die ik wil noteren.
De eerstvolgende verbetering die ik ga doorvoeren is:
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