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Geef Al informatie over je bedrijf

Wat verkoop ik? .

Waar help ik mensen mee?

Welke resultaten help ik klanten behalen?
Waar geloof ik in binnen mijn vakgebied?
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Je ideale klant

Wie is mijn klant? :

Waar loopt deze persoon nu tegenaan?

Waar maakt deze persoon zich zorgen over?

Welke gedachten of overtuigingen houden haar tegen?
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Je expertise

Waar ben ik goed in? : -

Welke patronen zie ik steeds bij klanten?

Welke fouten zie ik mensen steeds maken?

Welke dingen begrijp ik beter dan de gemiddelde persoon?
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En het belangrijkstez' je mening.

Waar ben ik het niet mee eens in mijn branche?
Welke adviezen vind ik te simpel?

Welke marketingregels geloof ik niet?

Wat doe ik anders dan anderen?
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Daarna kun je deze prompt gebruiken:
"Ik wil mijn unieke visie en cdntrarian takes ontdekken voor mijn content.

Hieronder geef ik je mijn positionering, ideale klant, expertise en
overtuigingen.

Analyseer deze informatie en geef mij:

1.20 dingen waar ik waarschijnlijk anders naar kijk dan anderen in mijn
branche. !

2.Welke algemene regels of adviezen ik waarschijnlijk niet geloof.

3.Welke dingen mijn ideale klant.nu doet die niet werken.

4.Welke overtuigingen ik vaker mag uitspreken. _

5.Maak hiervan scherpe contenthooks die passen bij mijn persoonlijkheid.

Zorg dat het niet voelt als clickbait, maar als een duidelijke visie met
context."

Tip: Je zou daarna nog kunnen vragen om hulp bij het maken van
contentvormen.
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